
 

24 – 26 марта 2020 года 
 

Деловая программа Международных выставок 

HouseHold Expo, Stylish Home, Outdoor Dacha, Christmas Box Podarki 
 

ЗАЛ «ПОСТАВЩИК-ЗАКУПЩИК» 
 

24 марта ДЕНЬ ДИЗАЙНА 

 

13.00–13.40 Тренды сезонного оформления витрин. Создаем продающее пространство 
 

13.40–14.20 Сезонное оформление общественных пространств. Как создать инстаграмный 

интерьер и вписаться в бюджет 
 

14.20–15.00 Колористика в интерьере. Создаем дизайн-проект по цветотипу заказчика 
 

15.00–15.40 Текстиль в интерьере. Тренды принтов, цветов и материалов. Секреты декоратора 
 

15.40–16.20 Декорирование и стилизация интерьеров. Обзор тенденций, интересные лайфхаки 
 

16.20–17.00 Коллаборация девелопера/застройщика, дизайнера интерьеров и ландшафта, 

торговой организации 

Спикер: Екатерина Печаткина, дизайнер-ландшафтник 
 

17.00-17.40 Тренды в оформлении террасы. Какие товары нужны, чтобы сделать ее стильной и 

функциональной 

Спикер: Мария Сулимова, руководитель студии ландшафтного дизайна и дизайна 

интерьеров MaryLand 

 

25 марта ДЕНЬ РЕГИОНАЛЬНОГО РИТЕЙЛА 

 

Конференция «ПРОДАЖИ ТОВАРОВ ДЛЯ ДОМА. СТРАТЕГИЯ И ТАКТИКА.  

ПЕРВАЯ КОНФЕРЕНЦИЯ РИТЕЙЛЕРОВ, ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ И ДИСТРИБЬЮТОРОВ» 
 

ЧАСТЬ ПЕРВАЯ. АНАЛИТИКА 

10:30–10:50 Путь покупателя. Что не видит директор магазина? 

 Наталья Марова, руководитель Retail.ru 
 

10:50–11:20 Мария Яшенкова, основатель и генеральный директор компании «Bright Consulting» 

 Тема: (уточняется) 
 

11:20–11:40 Тренды рынка садового инструмента 2019 года 

 Артем Андрейченко, руководитель направления Home&Living компании GfK 
 

11:40–12:10 Магазин будущего 

 Ирина Болотова, руководитель Josde Vries The Retail Company Russia  
 

12:10–12:30 Возможности и потребности рынка товаров для дома и посудного сегмента. 

Перспективы развития розничной торговли 

Алексей Трембицкий, выпускающий редактор журнала «Посуда» с 2005 года 

http://styhome.ru/pressa/novosti-vystavki/878-sotrudnichestvo-zastrojshchikom-i-dizajnerom-torgovoj-kompanii.html
http://styhome.ru/pressa/novosti-vystavki/878-sotrudnichestvo-zastrojshchikom-i-dizajnerom-torgovoj-kompanii.html
http://styhome.ru/pressa/novosti-vystavki/898-trendy-v-oformlenii-terrasy.html
http://styhome.ru/pressa/novosti-vystavki/898-trendy-v-oformlenii-terrasy.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/901-master-klass-bitva-za-klienta-kak-uvelichit-prodazhi-cherez-rost-pokupatelej-3.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/899-master-klass-bitva-za-klienta-kak-uvelichit-prodazhi-cherez-rost-pokupatelej-2.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/907-sovremennye-trendy-v-vykladke-tovarov-dlya-doma-3.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/907-sovremennye-trendy-v-vykladke-tovarov-dlya-doma-3.html


 

ЧАСТЬ ВТОРАЯ. ПРАКТИКА 

12:50–13:20 Развитие категории HouseHold товаров в региональной торговой сети 

 Людмила Карнюшкина, руководитель департамента маркетинга и управления 

ассортиментом ТС «Европа» 
 

13:20–13:50 Маркетинг удержания в федеральной сети: работа с постоянными покупателями с 

учетом региональных особенностей 

 Антон Алмазов, CRM-эксперт. Мастер автоматизации повторных продаж.  

 Соучредитель компании «1С-Архитектор бизнеса» 
  

13:50–14:30 Предотвращение потерь 3.0> Быстро и просто 

 Игорь Чумарин, международный эксперт в области предотвращения потерь 

 

ЧАСТЬ ТРЕТЬЯ. ПРАКТИКА 

14:50-15:20 Современные методики работы с ассортиментом - ключ к успеху как для 

независимой розницы, так и для поставщиков в ритейл 

 Илья Уваров, Председатель Правления, ПК «Академия Кооперации» 
  

15:20-15:50 Как сформировать и реализовать план действий по увеличению продаж товаров для 

дома 

Дмитрий Русаков, консультант, бизнес-тренер 
  

15:50–16:20 Лейла Павлова, Управляющий партнер и основатель консалтингового агентства 

«Between2Countries» 

 Тема: (уточняется) 
 

16:20–17:00 Трехуровневая система мерчандайзинга:от парковки до полки 

 Елена Губина, эксперт-практик по категорийному менеджменту, управлению 

ассортиментом 
 

17:00–17:30 Битва за клиента: как увеличить продажи через рост покупателей 

 Ирина Кречетова, бизнес-консультант, эксперт в комплексном развитии бизнеса, росте 

продаж и прибыли 
  

17:30–18:00 Что надо сделать в системе продаж сегодня, чтобы успешно продавать через 3-5 лет 

 Татьяна Сорокина, директор Юнит-Консалтинг 

 

26 марта  

 

10.30–11.30 Как удержать клиента и побудить покупать его снова и снова 

 Спикер: Алексей Бабушкин, бизнес-тренер, эксперт по нетворкингу 
 

11.30–12.10 Как исследование целевой аудитории увеличивает продажи 

 Спикеры: Арсений Кутовой, генеральный директор агентства Dotorg 

 Алексей Коваленко, директор по стратегии агентства Dotorg  
 

12.10–13.00 Что будут покупать в 2020 году? Тренды потребительского поведения 

 Спикер: Алексей Бугаев, директор агентства «Знак-маркетинг» 
 

13.00–16.00 Подведение итогов и награждение победителей 4-го Международного конкурса в 

области товаров для дома HOUSEHOLD RUSSIA AWARD-2020 

 Председатель жюри конкурса: Воронин Геннадий Петрович, президент Всероссийской 

организации качества 

ЗАЛ ДЕЛОВЫХ МЕРОПРИЯТИЙ 
 

http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/878-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-2.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/886-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-5.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/886-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-5.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/888-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-6.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/888-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-6.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/897-master-klass-bitva-za-klienta-kak-uvelichit-prodazhi-cherez-rost-pokupatelej.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/892-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-8.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/905-sovremennye-trendy-v-vykladke-tovarov-dlya-doma-2.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/870-kak-issledovanie-tselevoj-auditorii-uvelichivaet-prodazhi.html


24 марта  

 

13.00–14.00 Вывозим детей на дачу: как взять с собой интерьер 

Спикер: Анна Шаркунова, дизайнер, проектное бюро Антона Волкова 
 

14.00–14.45 Российский рынок новогодних деревьев глазами производителя. Возможности и 

риски  

Спикер: Ирина Забегаева, директор проектов ГК Step-by-Step 
 

14.45–15.45 Современные тренды в выкладке товаров для дома 

Спикер: Георгий Смирнов, практикующий эксперт 
 

16.00–18.00 Подведение итогов и награждение победителей 7-го конкурса  

«Лучшее оформление и выкладка в магазине товаров для дома»  

Председатель жюри конкурса: Пахомова Анна Валериевна, профессор кафедры 

промышленного дизайна МГХПА им. С.Г. Строганова 

 
 

25 марта ЦЕНТР ЗАКУПОК СЕТЕЙТМ 
 

ЦЕНТР ЗАКУПОК СЕТЕЙТМ – Бытовая химия, косметика и средств гигиены. Товары для дома 

Организаторы: КВК «Империя», ГК Mayer 

10:00 – 17:00 (расписание уточняется) 
 

10:00–12:00 Часть 1: практические мероприятия 

 Тренды покупательского поведения на рынках бытовой химии 

Спикер: Юлия Бокова, старший исследователь отдела продаж и обслуживания клиентов 

потребительской панели, GfK Rus 
 

13:00–17:00 Часть 2: переговоры 

Персональные переговоры о поставках, закупках, заказах на контрактное производство 

между ритейлерами розничных сетей и производителями 

 

26 марта ДЕНЬ ОНЛАЙН ТОРГОВЛИ 
 

10.00–16.00 Конференции «Экосистема онлайн-торговли для производителей товаров для дома» 

 

В ПРОГРАММЕ: 

• Цифровые продукты как генераторы прибыли 

• Напрямую к потребителю: практика создания интернет-магазинов производителей 

• Круглый стол: Как повысить продажи за счет современных технологий?  

• Инвестиции в цифровые инструменты, насколько это целесообразно 

• Мастер-класс: Определите готовность компании к выходу в онлайн 

 

 

 

Участие бесплатное после регистрации на сайте.  

В программе будут изменения и дополнения. 

 

Продюсер деловой программы 

Шевченко Галина Владимировна, galina@hhexpo.ru 

+7 (910) 426-01-61, +7 (495) 363-50-32 

  

http://outdoordacha.ru/presse/novosti-vystavki/870-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma.html
http://christmasbox.ru/presse/novosti-vystavki/879-rossijskij-rynok-novogodnikh-derevev.html
http://christmasbox.ru/presse/novosti-vystavki/879-rossijskij-rynok-novogodnikh-derevev.html
http://hhexpo.ru/pressa/novosti-vystavki/903-sovremennye-trendy-v-vykladke-tovarov-dlya-doma.html
http://hhexpo.ru/uchastniku/konkurs-luchshee-oformlenie-i-vykladka.html
http://chemicos.ru/presse/novosti/212-trendy-pokupatelskogo-povedeniya-na-rynkakh-bytovoj-khimii.html
https://reg.hhexpo.ru/login.php?idExh=12&household
mailto:galina@hhexpo.ru


 

March 24-26, 2020 
 

Business programme of International exhibitions 

HouseHold Expo, Stylish Home, Outdoor Dacha, Christmas Box Podarki 
 

“SUPPLIER-BUYER” HALL 
 

March 24 DAY OF DESIGN 

 

13.00–13.40 Trends of seasonal window dressing. How to create good-selling space 
 

13.40–14.20 Seasonal decoration of public spaces. How to create instagrammable interior and fit into 

the budget 
 

14.20–15.00 Coloristics in the interior. How to create a design project based on the colour  type of 

the customer 
 

15.00–15.40 Textiles in the interior. Trends of prints, colours and materials. Secrets of a decorator 
 

15.40–16.20 Decoration and stylization of interiors. Overview of tendencies, interesting life hacks 
 

16.20–17.00 Collaboration of developers/constructors, interior and landscape designers of a trading 

company 

Speaker: Ekaterina Pechatkina, landscape designer 
 

17.00-17.40 Terrace design trends. What products are needed in order to make it stylish and functional 

Speaker: Maria Sulimova, director of studio of landscape and interior design “MaryLand”  

 

March 25 DAY OF REGIONAL RETAIL 

 

Conference “SALES OF HOUSEHOLD GOODS. STRATEGY AND TACTICS. THE FIRST CONFERENCE OF 

RETAILERS, MANUFACTURERS AND DISTRIBUTORS” 
 

 

PART ONE. ANALYTICS  

10:30–10:50 Customer’s route. What the store manager does not see 

 Natalia Marova, head of Retail.ru 
 

10:50–11:20 Maria Yashenkova, founder and general director of “Bright Consulting” company 

 The topic is subject to change 
 

11:20–11:40 Trends on the market of garden tools in 2019 

 Artem Andreychenko, head of Home&Living division at GfK 
 

11:40–12:10 Store of the future 

 Irina Bolotova, head of JosdeVries The Retail Company Russia  
 

12:10–12:30 Capabilities and needs of the market for housewares and the kitchen segment. Retail trade 

development prospects 

Alexey Trembitskyi, publishing editor of “Posuda” magazine since 2005 

http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/873-sotrudnichestvo-zastrojshchikom-i-dizajnerom-torgovoj-kompanii-2.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/873-sotrudnichestvo-zastrojshchikom-i-dizajnerom-torgovoj-kompanii-2.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/895-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-10.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/902-master-klass-bitva-za-klienta-kak-uvelichit-prodazhi-cherez-rost-pokupatelej-4.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/900-workshop-fight-for-your-client-how-to-increase-sales-by-increasing-the-number-of-customers-2.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/908-sovremennye-trendy-v-vykladke-tovarov-dlya-doma-4.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/908-sovremennye-trendy-v-vykladke-tovarov-dlya-doma-4.html


 

PART TWO. PRACTICE  

12:50–13:20 Development of the household sector in a regional trade network 

 Lyudmila Karnyushkina, head of the division of marketing and product range management at 

“Evropa” trade network 
 

13:20–13:50 Marketing of customer retention in a federal network: customer care given regional 

differences 

 Anton Almazov, CRM-expert. Expert in re-sales automatization. Co-founder of “1C-Business 

architect” company 
  

13:50–14:30 Prevention of losses 3.0 > Fast and easy 

 Igor Chumarin, international expert in the sphere of preventing losses 

 

PART THREE. PRACTICE 

14:50-15:20 Modern methods of product range management is the key to success both for independent 

retail and for retail suppliers 

 Ilya Uvarov, Chairperson of the Board, Consumer Association “Academy of Cooperation” 
  

15:20-15:50 How to develop and implement an action plan to increase sales of homewares 

Dmitry Rusakov, consultant, business coach 
  

15:50–16:20 Leyla Pavlova, Managing partner and founder of “Between2Countries” consulting agency 

 The topic is subject to change 
 

16:20–17:00 Three-level merchandising system: from the parking lot to the shelf 

 Elena Gubina, practicing expert in category and product range management 
 

17:00–17:30 Fight for your client: how to increase sales by increasing the number of customers 

 Irina Krechetova, business coach, expert in complex business development, increase of sales 

and profits 
  

17:30–18:00 What should be done in the sales system today in order to sell successfully in 3-5 years 

 Tatiana Sorokina, general director of Unit-Сonsulting 

 

March 26  

 

10.30–11.30 How to keep your customers and motivate them to buy again and again 

 Speaker: Alexey Babushkin, expert in networking, business coach 
 

11.30–12.10 How target audience research helps increase sales 

 Speakers: Arseny Kutovoy, general director of Dotorg Agency  

 Alexey Kovalenko, strategy director of Dotorg Agency  
 

12.10–13.00 What products will be bought in 2020? Trends of consumer behavior 

 Speaker: Alexey Bugaev, director of Znak-marketing agency 
 

13.00–16.00 Announcement of results and awarding of winners of the 4th International contest in the 

sphere of household goods HOUSEHOLD RUSSIA AWARD-2020 

 Chairperson of the jury of the contest: Gennady Voronin, president of the All-Russian 

Organisation for Quality 

HALL OF BUSINESS EVENTS 
 

March 24  

 

http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/879-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-3.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/887-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-6.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/887-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-6.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/898-workshop-fight-for-your-client-how-to-increase-sales-by-increasing-the-number-of-customers.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/893-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-9.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/906-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-12.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/871-how-target-audience-research-helps-increase-sales.html


13.00–14.00  “Taking your children to the country house: how to take the interior and design of 

children’s space with you to the country” 

Speaker: Anna Sharkunova, designer, project bureau of Anton Volkov 
 

14.00–14.45 The Russian market of New Year trees from the perspective of a manufacturer. 

Opportunities and risks 

Speaker: Irina Zabegaeva, project manager at Step-by-Step group of companies 
 

14.45–15.45 Modern trends in the layout of household goods 

Speaker: Georgy Smirnov, practicing expert 
 

16.00–18.00 Announcement of results and awarding of winners of the 7th contest  

“The best design and layout in a home goods store” 

Chairperson of the jury of the contest: Anna Pakhomova, professor of the Industrial Design 

Department of the Moscow Stroganov Artistic-Industrial Academy 

 
 

March 25 PURCHASING CENTRE FOR RETAIL CHAINSТМ 
 

PURCHASING CENTRE FOR RETAIL CHAINSТМ – Household chemistry, cosmetics and personal care products. 

Household goods 

Organisers: Imperia Forum, Mayer Corporate Group 

10:00 – 17:00 (the schedule is subject to change) 
 

10:00–12:00 Part 1: practical events 

 Consumer behavior trends on the markets for household chemistry 

Speaker: Yulia Bokova, senior researcher of the division of sales and consumer panel relations 

at GfK Rus 
 

13:00–17:00 Part 2: negotiations 

Personal negotiations about supplies, purchases and orders for contract manufacturing 

between chain retailers and manufacturers 

 

March 26 DAY OF ONLINE TRADE  
 

10.00–16.00 Conference “Ecosystem of online trade for manufacturers of household goods” 

 

The programme includes: 

• Digital products as profit generators  

• Directly to the consumer: the practice of creating Internet shops of manufacturers 

• Round table: How to increase sales with the help of modern technologies?  

• Investments in digital tools, how efficient it is 

• Workshop: Check the readiness of your company to entering the online space 

 

 

Participation is free after an online registration.  

The programme is subject to change. 

 

Business programme producer 

Galina Shevchenko, galina@hhexpo.ru 

+7 (910) 426-01-61, +7 (495) 363-50-32 

 

http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/877-outdoor-dacha-2020-space-design-of-a-country-house.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/877-outdoor-dacha-2020-space-design-of-a-country-house.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/875-the-russian-market-of-new-year-trees.html
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http://hhexpo.ru/uchastniku/konkurs-luchshee-oformlenie-i-vykladka.html
http://hhexpo.ru/en/press/news-exhibition/883-outdoor-dacha-2020-rabota-s-prostranstvom-zagorodnogo-doma-5.html
https://reg.hhexpo.ru/login.php?lang=eng&household
mailto:galina@hhexpo.ru

